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稳：给你安全感
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丧
顾先生这几年不太顺利。或者，用时兴

的形容词来说：有点丧。

顾先生从事的是服务业，算起来，自从
由内地到香港自立门户开设这间公司以来，
他在这一老牌传统行业也打拼了几十年了。
那些年，跌宕起伏，风风雨雨，都无一例外
地挺过来了，虽然生意不是做得很大，但几
十年累积的客户群和维持的好口碑，让他的
公司从一间小的办公室，逐步搬入了五星级
的写字楼。他的老客户很多，正因为香港独
特的市场优势背景，加上内地与香港的合作
越来越多， “酒香不怕巷子深”，他也逐渐拥
有了一定量的内地客户群。

顾先生的公司规模算不上业内很大，但
长期稳定聘用了超过 30 位员工，有几位员
工还是一直跟着他干了很多年的高级员工，
业务能力极强，对公司贡献良多，顾先生很
看重他们，一直重用他们，给他们不错的待
遇。顾先生懂得，打工人嘛，也是要养家糊
口的，公司重视他们，优待他们，他们才能
安心留在公司继续拼搏不是？

然而，人算不如天算，这几年由于一系
列的天灾人祸，严重打击了整个社会的经济
态势。过去欣欣向荣的行业逐渐萎缩，百业
萧条，市况冷淡。

顾先生大风大浪经历了那些年，却被如
今的浪头打了个措手不及。有些过去的老客
户在这一波打击之下也索性关门大吉，另外

有些客户也要节衣缩食，谨慎度日，他的客
户源流失了不少，而为了保证继续有生意，
他不但不敢提价，还要减价，以维持剩下的
客户。而香港与内地自疫情至今，一直无法
免检疫通关，内地客户群也逐渐流散。

至此，疫情仍未见顶，曙光未现，而他
的公司已经元气大伤。

“说实在的，当年SARS后都没有搞成这
样！现在真是希望渺茫。”顾先生向金融业的
朋友诉苦，除了客户流失，公司还出现了一
个令他头痛的危机：人才流失。由于社会动
荡，经济低迷，他公司里的资深员工，有的
选择了跳槽去大公司，有的则决定移民他
国，这些员工的离去让他非常烦恼，短时间
很难培养出同等的人才，而且招聘新人也不
容易，“现在的新人都是眼高于顶，他们只瞄
准大公司，对于我们这种小公司，一般不愿
意来。”

仅剩的几个资深员工，顾先生不得不给
予他们更高的工资待遇，务求他们能留下安
心工作。但是，如今生意惨淡，又不能加
价，哪儿来的钱给他们加工资呢？

顾先生再也不能像从前那样云淡风轻、
心中笃定，如今的他，心中充满了忧虑，这
种忧虑影响了他对公司前景的信心以及对个
人的信心。他的心情如同恒生指数，虽然偶
有上涨，但也时常一片晦暗，他变得丧。

到哪里再去找回他的信心？找回他失去
的安全感？



变
顾先生的经历，在如今的社会环境中，

比比皆是。一连串的打击下，很多人的心态
都像顾先生一样发生了转变。大时代背景下
的人，不过是时代的一粒沙，被风吹，被雨
淋，被病毒蹂躏。失去了稳定社会下的稳定
生活和经济环境，便失去了安全感。

被改变的，除了心态，还有一直以来约
定俗成的生活模式。

生活开始做减法，减少出门，减少社交
活动，减少外出用餐，减少娱乐消遣……于
是，日子变成了：网上购物、外卖订餐、网
上会议、网上面试、居家办公以及上网课。
市面上的人流变得愈加稀少，很多店铺不得
不减少营业甚至关门歇业，行业萎缩，人才
流失，市面上随处可见的空铺触目惊心。

勉力维持的企业，尤其是中小企业，很
多便如同顾先生的公司一样，前景黯淡，苟
延残喘。

社会的巨变，改变了人们的生活模式，
更进一步地改变了社会以家庭为单位的结构
模式。收入的不稳定带来心态和生活的转
变，也造成了家庭结构的不稳定。有些人分
道扬镳，有些人举家移民，去异国打拼，而
香港与内地的跨境家庭则苦苦维持着完整的
家庭关系。

离职、跳槽、转行、失业、移民、离
别，不同的人在疫情影响下做出了不同的决
定，而这些像恶性循环般，给社会带来更为
深层次的动荡，埋伏下更加不稳定的种子。

稳
在全球化大背景下，疫情对全球经济的

影响更为深远，美国加息，股市波动，都牵
动全世界的经济命脉。而中国在当今的经济
萧条大环境下，仍在努力以稳定经济为首要
目标，提出：稳字当头。

要想在动荡的社会背景下找回安全感，
首先要稳。

社会重回稳定的正轨，公司企业生意能
够回稳，而社会大背景下的我们每个人，也
能够重回稳定的生活。

那么，如何重回稳定的生活？首先要保
证自己能够获得稳定的经济收入。

除了努力工作赚钱之外，我们还可以做
什么来获得稳定的经济收入？或者说，获得
工作之外的报酬？

所谓：你不理财，财不理你。理财，是
我们必不可少的让自己资产可以增值的方
式。理财的方法有很多，有的保守，比如把
钱存银行里；有的进取，比如投入股市，杀
个头破血流。但这两种理财方法都各有利
弊。把钱存入银行做定期存款，利息低，不
能获得满意的回报；炒股更是有风险，可高
可低，难以掌控，可以一夜暴富，也可以一
夜归零。

一种结合二者优势的理财新方法应运而
生，帮助投资者实现资产增值，稳定收入，
渡过疫情危机，找回人生安全感。
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这便是离岸保险理财。越来越多人开始
开设北美保险公司理财账户，为何？

这种离岸保险公司理财账户相对于传统
银行账户或者股票账户而言，优势多多。包
括：

• 入场费不高，最低 5 万美金便可开户；

• 理财账户分为定期账户和指数挂钩账
户；

• 定期账户利息保证不低于 2 厘，每年都
会制定定期派息的比例，今年派息比例
为 3.25 厘。

指数挂钩账户收益与美国标准普尔 500
指数（ S&P 500）或者欧洲指数（ Euro
Stoxx 50）挂钩，由于这两种指数较为稳
定，因此这类账户能够设收益最低安全线，
最低不会低于零，并且最高收益可达 9-
10%，从而避免了股市大起大落带来收益不
稳定的风险。

更重要的是，开设北美保险公司理财账
户，就等于为自己购入了一份保险产品，这
份产品除了有理财增值的价值，也有额外的
保障，包括生存回报（Living Benefit）以
及死亡赔偿（Death Benefit），这些都是
银行存款或者股市投资所不具备的。

众所周知，一旦投资人身故，受益人要
等上六至十个月甚至更长时间才能获得身故
人在银行账户中的钱，而这类保险产品的死
亡赔偿通常只需一至两个月便能拿到钱，解
决燃眉之急。

安
要开设北美保险公司理财账户，只需购

买相应的保险产品即可。

产品分为两种，包括：非指数型万能保
单（UL）以及指数型万能保单（ IUL），其
中 UL 的投资金额放入定期账户，IUL 的投
资金额可选择放入指数挂钩账户。这类保单
投资的方式非常灵活，投资人自主性强。因
为投资人在选择购买时便可自己设定投资比
例，可选择放入定期或指数挂钩账户，如多
少金额放入定期账户，多少金额放入指数挂
钩账户。每年可以自行进行调整。开设保险
理财账户一年后，客户经理也会分析客户情
况，建议客户如何调整投资比例，以作客户
的参考。

提供这类离岸保险理财产品的北美保险
公司，目前有 3 间，包括：泛美保险（Pan-
American，设于开曼群岛）、永明金融
（Sun Life，设于百慕大）以及宏利保险
（Manulife，设于百慕大），其中泛美保险
是美国的百年老店，机构评级：AM Best-
A； Fitch-A，可在美国以外地区买保险产
品，不牵涉美国税务问题；公司储备比监管
机构要求多出 24%，所以财务状况强劲（注释

１）。

以上产品可于美国以外的地方购买，包
括新加坡、香港，只需做体检便可购买；由
于疫情关系，很多客户来不了香港或者新加
坡，保险公司提供免体检额度，改用问卷回
答，交由健康核保员来细阅答案。

疫情下，客户也可不必亲自来投保，改
为透过信托公司去投保，这个信托公司由
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香港政府发牌成立，是一间独立公司，以委
托人或代理人身份，不会代收保费，让客户
有信心。信托公司代持有保单一年，首年服
务将届满时，客户可撤销信托服务，将保单
持有人更换至自己名下。（注释2）

供款年期灵活有弹性，投资者可以自己
订立供款年期，比如一年、两年、四年、十
年或以上。现时大环境下，经济萧条，个人
收入受到影响，只要审视户口价值，若够付
今年保费，今年便不用付保费。

付款方式可用信用卡或者电汇等，其
中，信用卡付款不收手续费。（注释3）

变局之中，动荡之下，每个人都迫切希
望重回稳定的生活和心态，找回稳定的家庭
和社会结构，重获对自身、对未来的信心和
安全感。北美保险理财或许是一个不错的选
择，买一份保障，寻一份安心，渡过这几年
的世纪大难关，摆脱焦虑，迈向安稳、自信
的人生。

金融界的朋友建议顾先生不妨考虑开一
个北美保险理财账户，为自己未来添加一份
稳定收入，添加一份信心。另外，根据顾先
生公司目前的状况，他急需稳住现有员工，
减少人才流失，朋友向顾先生还推荐了针对
性的方法：要员留任及保障计划（ Key
Person Retention and Protection
Program），为顾先生解决燃眉之急。

究竟这一个计划有哪些亮点，如何帮助
顾先生渡过眼前危机，我们下一篇文章揭
晓。

平均值*

偿付能力 106.10 美元

盈余资金 14.69 美元

注释：
（１）人寿保险公司的财务状况是影响公众信心的重要因素：

偿付能力 —— 每 100 美元负债的资产
• 资产负债率高是一个重要的安全指标。这表示一家公司有足够的资产来偿还其负债并于到期时履行所有责任。
盈余资金 —— 每 100 美元的保险责任储备金的盈余资金（包括资本）
• 较高的比率表示有较大比例的盈余用于保险责任储备金以及从容应对财务紧急情况的能力。

*美国首 25 家业界领先寿险公司的平均值
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（2）只有泛美保险的产品是透过香港发牌的信托公司投保及可以1年后撤换，其他保险公司的产品都是透过海外信托公司投
保，而且一直代持有到保单解约为止。

（3）只有泛美保险接受信用卡付款。
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