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Plan Estratégico para nuevos 
Emprendedores en Venezuela: 
Tu Guía Paso a Paso hacia el Éxito 
Empresarial. 
  

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
Emprender en Venezuela, a pesar de las dificultades, es una 
oportunidad valiosa que puede transformar ideas en realidades. Este 
plan estratégico está diseñado para guiar a nuevos emprendedores 
desde el inicio de la idea hasta la ejecución del negocio, 
aprovechando las habilidades personales y las tecnologías 
disponibles.  
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Paso 1:  

Define Tu Idea de Negocio Basada en Tus Habilidades. 

 

El primer paso para cualquier emprendedor es identificar una idea 
de negocio que se alinee con sus habilidades y destrezas.   

Por ejemplo, si eres excelente en cocina, podrías considerar iniciar 
un negocio de servicios de catering o clases de cocina.  

  

  

  

 

 

 

 

Ejemplo:  

María Chacón es una madre que siempre ha disfrutado cocinar. 
Decidió utilizar su habilidad para preparar comidas tradicionales 
venezolanas y comenzó a vender platillos a amigos y familiares.  

  

Sus clientes apreciaron tanto su comida que María decidió 
formalizar su negocio.  

Preguntas a considerar: 

 ¿Qué habilidades tengo que puedo convertir en un negocio? 
 ¿Qué me apasiona hacer? 
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Paso 2:  

Realiza un Estudio de Mercado. 

 

Antes de lanzarte, es crucial entender el mercado. Investiga 
quiénes son tus potenciales clientes, qué necesitan y cómo puedes 
satisfacer esas necesidades. Utiliza herramientas digitales como 
encuestas en línea o grupos de Facebook para obtener 
retroalimentación.  

  

 

 

 

 

 

 

 

Ejemplo:  

Ana creó una encuesta rápida en Google Forms y la compartió en 
grupos de WhatsApp. Así, pudo conocer qué platillos eran los más 
populares y cuáles estaban interesados en probar.  

Preguntas a considerar:  

 ¿Quiénes son mis potenciales clientes? 
 ¿Qué necesidades tienen y cómo puedo satisfacerlas? 
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Paso 3:  

Desarrolla Tu Propuesta de Valor. 

  

Tu propuesta de valor es lo que te hace único. Edifica en base a tus 
habilidades y las necesidades del mercado. Piensa en qué te 
diferencia de la competencia.  

 Ejemplo:  

María decidió que su propuesta de valor sería ofrecer comida 
auténtica y hecha con ingredientes frescos, además de una 
atención personalizada en cada servicio.  

 

 

Preguntas a considerar:  

 ¿Qué me hace único en comparación con la competencia? 
 ¿Cómo puedo diferenciarme? 
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Paso 4:  

Utiliza Tecnología para el Marketing y Promoción. 

  

Hoy en día, el marketing digital es una herramienta indispensable 
y podrás hacer muchas cosas tales como:  

- Crea perfiles en redes sociales como Instagram y Facebook, 
donde puedas mostrar tus productos y conectar con clientes 
potenciales.  

- Utiliza aplicaciones como Canva para diseñar publicaciones 
atractivas.  

Ejemplo:  

Ana empezó a publicar fotos de sus platillos en Instagram. Usó 
hashtags  relevantes  como  #ComidaVenezolana  y 
#CateringVenezuela. Pronto, comenzó a recibir consultas y 
pedidos a través de redes sociales.  

  

 
 Preguntas a considerar:  

 ¿En qué plataformas debo estar presente para 
alcanzar a mis clientes? 

 ¿Qué tipo de contenido atraerá a mi público objetivo?  
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Paso 5:  

Aprende sobre Gestión Contable y Financiera. 

 

Es esencial mantener tus finanzas organizadas desde el principio. 
Puedes utilizar aplicaciones de contabilidad como QuickBooks o 
plantillas contables en Excel, donde organices de forma detallada 
diariamente las transacciones comerciales.  

Investiga la normativa fiscal en Venezuela y cómo cumplir con tus 
obligaciones tributarias. En unioncontableglobal.com, encontrarás valiosos 
“Recursos” como plantillas y guías, además de la sección "Aprende con 
nosotros".  

También podrás acceder a servicio de “Gestión Contable” que te indicará las 
obligaciones fiscales según tu tipo de contribuyente (Ordinario, Especial o 
Emprendedor).  

 

  

 

 

 

Ejemplo:  

María solicito asesoría gratuita en línea sobre gestión contable 
para pequeñas empresas. Aprendió a manejar su presupuesto y a 
separar sus gastos personales de los del negocio, lo que le 
permitió tener claridad sobre sus finanzas.  

Preguntas a considerar: 

• ¿Cómo puedo organizar mis finanzas desde el principio? 
• ¿Qué herramientas puedo utilizar para llevar un control 

financiero efectivo?  
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Paso 6:  

Implementa un Sistema de Contabilidad Diaria. 

  

Llevar una contabilidad al día te ayudará a tener un panorama 
claro de la salud financiera de tu negocio. Anota cada gasto e 
ingreso, y realiza un balance mensual para evaluar tu desempeño.  

  

 

Ejemplo:   

María se comprometió a dedicar una hora cada semana a revisar 
sus finanzas. Esto le ayudó a identificar qué platillos eran más 
rentables y a ajustar su menú en consecuencia.  

 Preguntas a considerar:  

 ¿Estoy registrando todas mis transacciones de 
manera regular? 

 ¿Cómo puedo evaluar mi desempeño financiero 
mensualmente? 
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Paso 7:  

Accede a Asesorías y Recursos. 

 

No dudes en buscar ayuda. Existen numerosas organizaciones y 
plataformas que ofrecen asesorías a emprendedores. Busca 
comunidades locales o grupos en línea donde puedas compartir 
experiencias y recibir consejos.  

En unioncontableglobal.com te brindamos asesoría gratuita para 
tu negocio.   

  

 

 

 

 

 

 

 

Ejemplo:   

María se unió a una comunidad de emprendedores gastronómicos 
donde pudo intercambiar ideas y obtener asesoramiento de otros 
propietarios de negocios. Esta red le permitió crecer y aprender 
constantemente.  

Preguntas a considerar:  

 ¿Qué comunidades o grupos puedo unirme para 
obtener apoyo? 

 ¿Qué recursos están disponibles para ayudarme en mi 
emprendimiento? 
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Paso 8:  

Evalúa y Ajusta Tu Estrategia. 

 

Después de algunos meses en funcionamiento, evalúa tu negocio. 
¿Está funcionando como esperabas? ¿Qué puedes mejorar? Sé 
flexible y ajusta tu estrategia según sea necesario.  

  

 
  

Ejemplo:  

María se dio cuenta de que sus servicios de catering estaban teniendo más 
demanda que las clases de cocina. Decidió enfocarse en expandir su negocio 
de catering, ofreciendo menús personalizados y colocó las finanzas de su 
negocio en manos de un contador.  

 Preguntas a considerar:  

 ¿Está funcionando mi negocio como esperaba? 
 ¿Qué áreas necesitan mejoras y cómo puedo ajustarlas? 
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Paso 9:  

Aprovecha el Conocimiento y la Experiencia. 

 

Siempre busca aprender de otros emprendedores que han tenido 
éxito. Investiga casos de éxito en tu área y aplica las mejores 
prácticas a tu negocio.  

  
 

 

 

 

 

 

Ejemplo:  

María siguió los pasos de Víctor Moreno, un chef venezolano 
exitoso que comenzó su camino hacia el emprendimiento en 
Venezuela. Inspirada, Ana implementó algunas de sus estrategias 
y vio un incremento en sus ventas.  

Preguntas a considerar: 

 ¿Qué casos de éxito puedo estudiar para inspirarme? 
 ¿Qué estrategias han funcionado para otros en mi sector? 
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Sitios Web para Creación de Contenido y Asesoría 

1. Google Forms: Para crear encuestas y obtener 
retroalimentación del mercado. 

o Google Forms 

2. Canva: Para diseñar publicaciones atractivas para redes 
sociales. 

o Canva 

3. Union Contable Global: Ofrece recursos sobre gestión 
contable y asesoría para emprendedores. 

o Union Contable Global 
o Sección de recursos: Recursos 
o Aprendizaje: Aprende con nosotros 
o Gestión contable: Gestión Contable 

  

Conclusión  

Emprender sin capital en Venezuela es un desafío que requiere 
esfuerzo, creatividad y aprendizaje continuo. Siguiendo estos pasos 
y apoyándote en tus habilidades, podrás crear un negocio exitoso. 
Recuerda siempre ser perseverante y flexible, y busca apoyo en la 
comunidad emprendedora. ¡El camino puede ser difícil, pero con 
pasión y determinación, puedes lograr grandes cosas!  

  

Si deseas compartir tu propia historia o necesitas más asesoría, ¡no 
dudes en contactarme!  
Estamos aquí para ayudarte en tu viaje emprendedor.  


